Sobre

Profissional com sélida experiéncia em vendas estratégicas, gestao de projetos e qualidade, com atuagao
internacional e passagens por empresas de referéncia. Trabalhei como coordenador de logistica no Reino
Unido para o grupo LVHM / Louis Vuiton, Loewe Hermanos, Cristian Dior, e demais empresas do grupo,
coordenando e implantando processos. Apaixonado por ambientes desafiadores e dindmicos, acredito no
poder da visdo global e conexdes humanas para transformar negécios. Tenho facilidade em me adaptar a
diferentes culturas e contextos, somando performance, empatia e inovagdo. Também atuo no mercado
financeiro com Day Trade

Suporte e orientagdo na melhoria de desempenho e atingir objetivos estratégicos, incluindo
responsabilidades que incluem anélise de dados, desenvolvimento de estratégias, implementagao de
mudancgas identificando problemas e oportunidades para entender as necessidades do cliente, otimizar
processos e alcangar metas, auxilio na gestdo da mudanga organizacional, garantindo que a equipe esteja
engajada e preparada para as transformacgoes.

Resolugéo de Problemas:

Identifica e resolve problemas complexos, oferecendo solugdes inovadoras e adaptadas as necessidades da
empresa.

Suporte e orientagdo na melhoria de desempenho e atingir objetivos estratégicos, incluindo
responsabilidades que incluem anélise de dados, desenvolvimento de estratégias, implementagao de
mudancgas identificando problemas e oportunidades para entender as necessidades do cliente, otimizar
processos e alcangar metas e gestdo da mudancga organizacional, garantindo que a equipe esteja engajada e
preparada para as transformagdes, oferecendo solugdes inovadoras e adaptadas as necessidades da
empresa.

Competéncias: Habilidades analiticas - Gestéo de relacionamento com o cliente (CRM) - Representagéo em
feira comercial

Investimentos no Day Trade

Competéncias: Gestdo de relacionamento com o cliente (CRM) - Auditoria - Analise de requisitos - Contas a
pagar - Contas a receber - Anélise financeira - Andlise de dados - Habilidades analiticas - Vendas

Revenda de pegas para sistemas de arrefecimento, turbinas, grupos geradores, servigos de manutengao e
reparo. Revenda de pegas para sistemas de arrefecimento, turbinas, grupos geradores, servigos de
manutengao e reparo.

Competéncias: Gestdo de relacionamento com o cliente (CRM) - Auditoria - Analise de requisitos - Contas a
pagar - Contas a receber - Anélise financeira - Andlise de dados - Habilidades analiticas - Vendas
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Revenda de Semi Reboques, Marca NOMA.

Competéncias: Gestdo de vendas - Gestao de relacionamento com o cliente (CRM) - Integragédo pds-
aquisigdes - Trabalho em equipe

Gestor de compras de insumos, distribuigao logistica

Competéncias: Gestdo de equipes - Estratégia de vendas

Coordenador logistico, implantagao de processos do grupo

Competéncias: Gestdo da qualidade - Gestéao logistica - Analise de dados estatisticos - Trabalho em equipe -
Estratégia de vendas
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